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Oka forsdljningen
med hallbarhet




Sa gor ni hallbarhetskrav till

affarsmojligheter

Hallbarhet dr inte ladngre bara en hygienfaktor — det ar
en forutsattning for att vinna affarer.

Regelverken skarps och kundernas forvantningar okar — allt fler staller héga
krav vid upphandlingar och inkép. Samtidigt skapar det nya mojligheter for
de féretag som kan visa varde, tydlighet och trovéardighet.

Vi hjalper er att vainda hdllbarhetskraven till en konkurrensférdel och ett
saljargument.

Tillsommans leder vi er genom en konkret och praktisk process i fyra steg.
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Processen

1. Kundernas nya
spelregler

Sa pdverkar hallbarhet
affdren.

Vi analyserar hur era
kunder pdverkas av
hallbarhetskrav och vilken
effekt det ger pd era
affarer. Vi tittar pd
aktuella tfrender, regelverk
och hur inképsbeslut
forandras.

2. Skapa ett saljbart
hallbarhetserbjudande

Fran krav till kundnytta

Vi identifierar hur era
produkter och tjdnster kan
bidra ftill kundens
hallbarhetsmal och affar.
Vi hjalper er formulera eft
sdljande
vardeerbjudande med
hallbarhet i fokus.

3. Att sdlja hallbarhet

Kunddialoger och
argumentation i praktiken

Vi frdnar pd att integrera
hallbarhet i saljprocessen.
Hur kan ni argumentera
for ert erbjudande? Vilka
fradgor staller kunder? Hur
skapar ni tfrovardighet?
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4. Planen framat

Hallbarhet som en del av
sdljstrategin

Tillsammans mer er tar vi
fram en konkret
handlingsplan for hur
hdllbarhet blir en naturlig
och vardeskapande del
av ert saljarbete.
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Varfor?

F& koll pd vad som driver kundernas krav
Skapa ett sdljande hdllbarhetserbjudande
Trana pd att sdlja med hdllbarhet

Ldmna med en konkret plan att anvéanda direkt

For vem?

Programmet passar B2B-foretag som vill:
 Starka sin konkurrenskraft
« Sdlja mer genom att moéta kundernas hdllbarhetsbehov

« Ge sdljare och affarsansvariga verktyg att arbeta smartare och mer effektivt
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Om 0SS

Saleskey AB - Vi specialiserar oss pd aft
utveckla och strukturera upp
forsaljningsarbetet for att nd era mal.

Vainio AB - Vi hjalper féretag att omvandla
komplexa utmaningar till [dngsiktiga
mojligheter.

Vi ger er verktygen aft géra hallbarhet till en
sjalvklar del av affaren — och en drivkraft |
forsaljningen.
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